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20万以内搞加工行业

产品为软饮料，向果汁可乐汽水矿泉水之类；暂时不考虑卫生税务质检部门认证等等，关键是先把厂子建好；

准备两条生产线，严格按照工艺流程进行生产，相关设备要国产的，中型可；前期的调查研究之后的设计施工

以及设备的购买等加起来，总开支在0万元以内。

b拿着工商所核准的字号名称到卫生防疫站办理《卫生许可证》c：拿着《卫生许可证》的复印件两张，一寸照

片张，身份证复印件张，资金证明（存折也可），合伙人的身份证原件，房屋租赁合同复印件一份，及字号名

称核准书，再回到当地的工商所去办理营业执照，现在工作提速了，大概分钟就办出营业执照。或是与农产品

有关的也行我建议办一个洗涤剂加工厂：如果是工业发达地区做洗手膏，洗手粉，车床特效清洗剂，等如果是

在县城边：可以做洗车液，玻璃水，洗洁精，吸油烟机清洁剂，洗厕液，洗发水，护发素之类。

优质多元的菜品搭配，加上会员管理制度和一定的营销推广活动，这是一个利润空间高投资回报快的项目，目

前已受到许多有意进军餐饮业的投资者的高度关注。投资者可根据资金状况，考虑开社区店标准店或旗舰店三

种级别的茶餐厅，投资总额分别为万元10万元和万元。茶餐厅每日营业小时，平均日接待顾客人，每人消费元

，日营业额可达元，按％的纯利润率计算，日盈利元，月盈利万多元。
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20万以内搞加工行业

不是商圈不好，而是投资成本太大，加重前期运转的负荷：东莞市雅典茶餐厅老板邱先生急于求成，在当地黄

金地段重金投资了一家茶餐厅，月租金万元，后来受到高档茶楼和先后进驻的星巴克本土快餐连锁店真功夫的

冲击，不到半年便结业了。

江苏的李小姐在写字楼楼投资万元开了一家茶餐厅，以中式套餐糕点冰激凌和咖啡为主营内容，人均消费为~0

元，相当于个人吃炒菜平摊的费用。而由于茶餐厅环境优雅就餐近，与炒菜馆相比，优势不言而喻，因此李小

姐的茶餐厅生意颇好，月净利润达万元。如果茶餐厅能在提供舒适环境的前提下，菜品价格控制在普通快餐店

的％以内，则能很有力地吸引情侣不在家开伙的白领人群，而这类地段又比写字楼附近的茶餐厅租金低，更大

地缩减了前期投入。

靠马路一侧要装上大型落地玻璃，不仅让顾客看到繁华的街道，也让行人看到典雅大方的餐厅店堂；软装灯光

须配合桌椅的颜色，最好为暖色调。

每个茶餐厅一定要有一处夺人眼球的设计，譬如，在大厅的小舞台上设计一个留言板或贴纸区，方便顾客与茶

餐厅顾客与顾客之间交流；20万以内搞加工行业还可根据场地大小，考虑增加吸烟室儿童娱乐区等。

广州爱缘茶餐厅老板冯鑫女士：据我所知，有些茶餐厅经营者为节约装修成本，只着重装修大厅和包房，压缩

了厨房的装修费用，其实这是个误区。厨房在茶餐厅营业的前期作用不明显，因为客流量小，但到了后期，当

店内菜品能够吸引越来越多顾客光顾时，厨房设计不合规格，设备落后，将有可能因上菜速度慢导致客源流失

。

爱缘的厨房是由专业设计公司设计：须检查厨具的出厂年号产品加工精度钢板厚度等，以保障安全烹饪；地面

最好安装0000规格的深色系吸水地砖；厨房要有双道双门，以保障工作人员进出流畅；厨房与整个茶餐厅的面

积比不得低于：0.，并且要隔音隔热隔味；另外，除配置空调系统电源电压等设备外，20万以内搞加工行业还

须按照一个灶台提供~人用餐的规格来设置灶台数量。菜品搭配茶餐厅的经营可借鉴快餐店的经营方式，集中

餐西餐快餐冷热饮水果拼盘于一体，以环境好上餐快品种丰富价格便宜为亮点，除提供各种中式菜品和当地特

色菜品外，可根据厨师水平，搭配韩式料理日式料理西式糕点等，20万以内搞加工行业还可配备价格在~元不

等的各种茶饮，满足各类消费者的需求。在茶餐厅周边米或米以内的报亭做外观包装广告，一个月给报亭老

板~00元广告租金，20万以内搞加工行业还可在报亭放一叠茶餐厅的宣传单，任凭顾客领取。会员制不宜采用

消费累积到一定金额享受折扣优惠，或免费办卡收取工本费，最好是预付款消费，如一次性充值元，享受折优

惠；充值元，享受折优惠；充值00元，享受折优惠。
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2万以内搞

总而言之，只要投资者能把握住各种开店技巧经营之道以及细节问题，一家有品位时尚多元的茶餐厅的未来，

便能有很多种可能，而唯一不可能的是被市场淘汰。@maqian--其实可以加盟零售行业化妆品，但是要口碑好的

品牌，加盟费也应该不是很高，管理起来也不是很困难。）代理类：如代理商标注册，代理知识产权注册，代

办工商营业执照等;（有前秃啊⋯⋯%￥￥因为我不东）生产制造类：如提供样板给生产厂家，成品放至他人处

代销代售;（走点专利路线，可以滴。味道不好就份量足，味道份量社味三@豁我哇我对你没啥子语言的了，我

说的那项，都是朋友实践出真理的项目，都是我亲眼所见。-----------------------------呵呵，这个只是我个人建

议，比如来说加盟一个品牌，单价不高，而且产品口碑20万以内搞加工行业还不错，因为我身边很多朋友就是

做零售行业，前期投入就是选定一个产品，然后去商场或者去超市谈柜台比如伊藤或者家乐福，其次就是雇佣

一个有销售经验的员工，当然前期我觉得你应该在柜台参与销售，因为零售行业的销售人员流失率比较大，自

己参与销售可以更好的去掌控顾客尽量不要丢失顾客。之所以要你加盟一个好点的品牌当然不是喊你去加盟什

么一线品牌，那个加盟费太高了，但是你做这种线品牌首先就是要看公司的规模以及产品在这个市场的认知度

，我个人觉得汇美舍20万以内搞加工行业还不错，而且这种公司前期会扶持代理商的成长，包括对你前期商场

谈柜台的支持，员工的培训，以及每个月他们会对你的店铺销售制定销售计划，对于你来说前期的管理可以稍

微省下心也能很好的掌控自己的营利情况。

现在在等新市场门面下来，和找点新资金扩大做淘宝，免费，把你们屋头啥子二手的看起来像新的东西，画个

标签，用手机找个像，全部拿来卖！无本万利@maqian--1102200@maqian--其实可以加盟零售行业化妆品，但是要

口碑好的品牌，加盟费也应该不是很高，管理起来也不是很困难。
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