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冠世石材黄文华

如何把石材企业的品牌与客户的关注点相结合？如何将企业的经营理念运用得更好？为此，《中国产经新闻》

记者采访了厦门市冠世石材有限公司总经理黄文华。《中国产经新闻》：请介绍一下贵公司的发展历程，公司

目前的状况以及业务范围？黄文华：我是从事外贸起家的，年到日本留学，当时的市场环境很好，因此在日本

很快就有了自己的一块市场。洪塘工业区北靠国道福厦公路，南邻厦漳泉高速公路，地处闽南金三角交通枢纽

交汇中心，地理位置得天独厚，这为公司下一步的发展创造了良好的基础条件。公司供应着全球%以上的石材

品种，集生产加工矿山开采为一体，出口业务涉及石材薄板台面板景观石材幕碑等产品，主要销往欧美日本澳

大利亚等国家。《中国产经新闻》：从年公司正式成立到年正式投产，短短几年时间贵公司的业务量发展迅速

，能否分享一下企业成功的关键因素是什么？黄文华：冠世的特色产业能实现跨越式发展，最主要的冠世石材

黄文华还是得力于厦门市政府近年来的有效引导，当时冠世石材的投建就是因为厦门市政府的极力支持才得以

高效及时完工的。如今的传统石材产业已经没有以前增长快，必须将石材生产与科技发展结合起来，通过大力

发展富含科技内涵的石材产品生产，不断提升石材的科技含量，才能获得更好更快的发展。
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因此，我们始终坚持自主研发，科技创新，响应国家“低碳节能减排”的号召，争取在石材生产方面实现更大

的跨越。对企业而言，我们拥有国外第一手优质货源保障国内先进加工设备及精英团队的管理，使我们拥有了

低成本高品质的产品提供给全国各地区的工程批发商等。

《中国产经新闻》：相对于国内其他同类产品，贵公司的产品优势及市场状况如何？黄文华：石材其实是整片

耐用的低碳高档装饰装修材料，能引导装饰消费时尚，美化环境。同时，分时段地对产品进行升级改造，以劳

动保护环境保护节约资源为切入点来做好产业升级工作，促进产业整合提升，因此有些产品甚至在同类石材产

品中起到了带动和示范作用。因此，我们更加注重企业形象品牌及产品的售后和质量，产品的生产具备标准的

售后服务体系和质量认证体系，同时拥有良好的产品展示环境，容易在消费者中产生共鸣。在各种优势的累积

下，近几年我们的产品占据了国内外一定的市场，在业内享有了较大的知名度，在消费者口中也积聚了良好的

口碑，业绩势头发展良好。《中国产经新闻》：随着国内外贸公司的增加，目前的石材市场竞争日趋激烈，贵

公司将采取怎样的经营战略来应对竞争？是否有在国外开设分厂拓展业务的打算？黄文华：厦门石材贸易公司

近千家，其中大部分是纯贸易性企业，随着石材加工企业的不断做大做强，单纯的贸易服务生存空间将被大大

压缩，利润也越来越少。通过多年的实践经验总结，只有同时做到这两点才能保住客户，掌握和控制生产物流

成本，并参与到开放带来的激烈竞争中。同时，以产品附加值去塑造企业的核心竞争力，以产品附加值打造冠

世石材产品的独特魅力，以产品附加值去拉开与竞争对手的距离。

《中国产经新闻》：未来，在品牌塑造及公司发展方面有哪些战略规划？黄文华：随着市场竞争的日益激烈和

买方市场的形成，我国市场已经从数量扩张为主的发展阶段转入以质量和品牌为主的竞争阶段。因此，冠世在

未来加强品牌建设的过程中，脚步将迈得更大更快，必须深度认识到未来产业的竞争不再是传统意义上的竞争

，而是品牌的竞争。大家都知道品牌的重要性，树立一个好品牌所带来的利润也是相当可观的，但是要建立好

冠世石材黄文华却很难，需要一定的时间。去年，我们国家实行了“扩内需保增长”的宏观调控政策，国内市

场拉动了对石材的需求，这对我们企业来说无疑是一个很好的机遇。

独特的地域位置既是海峡西岸经济区得名的由来，也是福建走在改革开放各项政策前列“另类”于其他沿海各

省的主因。从年厦门被批准成立经济特区到年《海峡西岸经济区发展规划》的获批，年间，虽然闽台双方的经

济和人们的生活已发生了翻天覆地的变化，但福建作为深化两岸海洋经济合作核心区的战略地位却从未发生变

化。曲折的航道艰难的历程伴随改革开放的春风，年大陆对台政策也翻开了新的一页，“和平统一”取代“军

事对峙”成为主旋律。而在此之前长达年的时间里，两岸之间只有中草药等台湾必需品通过香港转运，其他一

切经贸通航与通信往来完全中断。

但当时的贸易额非常有限，直至年月台湾当局解除外汇管制以及月允许台湾同胞赴大陆探亲的措施出台后，两
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岸贸易关系才正式回暖，回归故里探亲的台商纷纷寻找投资的机会。

趁热打铁，国务院于年月及时公布了关于鼓励台湾同胞投资的规定，为鼓励台商赴大陆投资推出了很多优惠政

策，并扫除了法律制度的障碍。据接受《中国产经新闻》记者采访的厦门冠世石材有限公司总经理黄文华回忆

，那时的台胞太牛了，“掏出台胞证，连警察都要怕。

后迫于两岸民间直接贸易一直存在的现实，台湾当局于年开始规划推动金门马祖与大陆沿海地区的通商通航事

宜，所谓的“小三通”。福建一马当先，“小三通”与台湾通航的四条航线大陆港口全在福建，分别有厦门和

平码头厦门五通码头泉州石井码头和福州马尾码头。“福建对海峡两岸的最大意义就是在两岸的客货直航民间

文化交流等方面的往来中都发挥着先行先试的作用，对两岸的经贸合作和文化交流提供了经验。“四通”时代

莅临两岸硕果累累进入新世纪，两岸关系进一步改善，经济合作更加密切，往来更加频繁，尤其是“大三通”

以及《海峡两岸经济合作框架协议》的签订促使两岸经贸进入了黄金期。根据海协会与海基会台北会谈达成的

协议，两岸海运直航空运直航直接通邮于年月日全面启动，宣告两岸“三通”时代来临。这也标志着两岸经济

关系正常化取得实质性进展，而这距离年，全国人大常委会首次提出两岸“三通”《告台湾同胞书》的发布已

有年的光阴。根据《海峡两岸海运协议》，大陆方面将开放包括个海港个河港在内的个港口（含港区），台湾

方面开放个本岛港口和个“小三通”港口。年月，两岸经济交往制度化和机制化再次取得历史性突破，海协会

与台湾海基会在重庆签署具有“两岸关系史里程牌”之称的《海峡两岸经济合作框架协议》（ECFA）。

月日，两岸货币管理机构签署了《海峡两岸货币清算合作备忘录》，双方同意以备忘录确定的原则和合作架构

建立两岸货币清算机制。中国人民银行新闻发言人表示，备忘录将自签署之日起天内，各自完成相关准备后生

效，这也意味着，最快在今年月，两岸民众企业兑换人民币和台币，就不必通过美元转换了。唐永红指出，建

立两岸货币直接清算机制意义重大，不仅在宏观层面有助于两岸双方经济的发展与调控，而且在微观层面也有

助于两岸企业的运作与发展，以及两岸民众消费与投资需求的满足。

“大陆企业在与台湾企业交易时，若选择人民币作为结算货币，大陆企业可以完全免除汇率风险与汇兑费用，

反之亦然。无论交易双方选择人民币冠世石材黄文华还是新台币作为结算货币，双方都可免除先前以第三方货

币如美元作为结算货币的汇率风险与损失。航运的便利化制度的完善两岸的亲密合作结出了金灿灿的硕果：海

峡两岸经济持续发展，人们生活大幅提高，互补互利的经贸合作格局日益完善，无论是贸易量冠世石材黄文华

还是台商赴大陆投资的规模都突飞猛进。一方面，台资为大陆的经济建设提供了极为珍贵的资本来源，台企的

进驻为大陆引入了先进的技术和经验，其加工模式为两岸赚取了大量的外汇。另一方面，目前大陆已成为台湾
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的第一大贸易伙伴第一大出口伙伴及第二大进口伙伴，最大的贸易顺差来源地和对外投资目的地。据悉，多年

来累计台湾从大陆赚取超过亿美元的贸易顺差，成为台湾近年来经济成长最重要的动力泉源。

原文地址：http://jawcrusher.biz/scpz/xc72GuanShinKVmO.html
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